= FS;i =y SOFF

SUHSLEIAN UL LSL S0 GLEL & 7 / fO rsva rSfO reta 9 en

UG RILS SSUOGLSIICE

Norsk — svensk forsvarsindustriseminar, 2. — 4. mars 2026
Oslo

Sikkerhetssituasjonen, Sveriges inntreden i NATO og falgene det far for nordisk forsvars- og
forsvarsmateriellsamarbeid, apner nye muligheter ogsa for gkt bilateralt samarbeid mellom
Norge og Sverige. FSi og SOFF inviterer derfor for fgrste gang til et bilateralt norsk-svensk
forsvarsindustriseminar. Arrangementet har som mal a styrke dialogen, og a etablere tettere
kontakt mellom norske og svenske forsvarsbedrifter.

Arrangementet starter med en mottagelse i regi av den svenske ambassaden i Oslo, 2. mars.
3. mars blir det heldagsprogram med plenumspresentasjoner pa formiddagen og farste del av

ettermiddagen. Siste del av ettermiddagen er satt av til B-to-B mgter. Dagen avsluttes med en
uformell middag.

4. mars, frem til lunch fortsetter B-to-B matene.

Pamelding til arrangementet skjer pa FSi og SOFF sine nettsider. 20. februar apner vi for
booking av B-to-B mater pa B-to-Match plattformen for alle som er pamledt til arrangementet.

Tid Innledere
Mandag 2. mars
18:00 - Mottagelse
20:00
Tirsdag 3. mars
08:30 Registrering
09:00 Velkommen/introduksjon Torbjern Svensgard
Assisterende direktgr
FSi
Hanna Olofsson
Stabschef
SOFF
09:10 NO Keynote Georg Rabl
Ekspedisjonssjef
Forsvarsdepartementet
09:20 SV Keynote Goran Martensson

Forsvarsmaterielldirektar
Forsvarsdepartementet
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09:30 Gjennomfgringen av
langtidsplanen for Forsvaret —
kommende store anskaffelser til

de norske forsvaret

10:00 Videre utvikling av det svenske
forsvaret — kommende store
anskaffelser til det svenske
forsvaret

10:30 Norge og Sverige — NATO-
allierte i Norden — hva betyr det
for det forsvars- og
sikkerhetspolitiske samarbeidet
mellom Norge og Sverige, sett fra
Norge

10:45 Norge og Sverige — NATO-
allierte i Norden — hva betyr det
for det forsvars- og
sikkerhetspolitiske samarbeidet
mellom Norge og Sverige, sett fra
Sverige

11:00 Kaffepause

11:30 Norsk-svensk operativt
samarbeid i landomenet — hva
betyr det for fremtidige
anskaffelser til den norske og
svenske Heeren?

11:50 Norsk-svensk operativt
samarbeid i landomenet — hva
betyr det for fremtidige
anskaffelser til den norske og
svenske Heeren?

12:10 NORDEFCO -
arbeidsprogrammet for 2026 og
pagaende og planlagte
samarbeidsprosjeker der Norge
og Sverige deltar

12:30 Lunch

13:30-15:15 Norsk - svensk
forsvarindustrisamarbeid —

Case studies

13:30 Hvordan NAMMO bidrar til
forsvarsevne og industriell

utvikling i Norge og Sverige?

SOFF

Sakerhets- och
forsvarsforetagen

Brigader Kare Haugen
Sjef Investeringsavdelingen
Forsvarsstaben

Rebecca lhrfors

Director Command and
Information Systems Division
Forsvarets Materielverk (FMV)

Dr. Karsten Friis
Research Professor
NUPI

Ambassadgr Axel Wernhoff
Senior Adviser
SOFF

Oberst Truls Bjerkestuen
Sjef G10
(Investeringsavdelingen)
Heerstaben

Overste Hakan Petersson
Chief of Army Armament
Armén

Linda Lillestol
Underdirektar
Forsvarsdepartementet

Mads Eriksen Lien
Vice President, Business
Development, Nammo
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13:45

14:00

14:15

14:30

14:45

15:00

15:15

15:30

16:00 -
17:45

18:00

Hvordan bygge norsk-svenske
leverandgrkjeder som muliggjer
rask gkning av produksjons-
kapasiteten og bedre
leveringssikkerhet i krise og krig?

Hvordan en SMB i
leverandgrkjeden kan vokse og
omstille seg for & mate krav il
gkt produksjonkapasitet og
raskere leveranser.

Norsk - svensk
forsvarsindustrisamarbeid — hva
er mulighetsrommet?

Norsk - svensk
forsvarsindustrisamarbeid — hva
er mulighetsrommet?

Markedsintroduksjon i Sverige —
SMB erfaringer

Svensk -norsk innovasjons- og
forretningssamarbeid

Nordiskt samarbete for taktisk
konnektivitet

Kaffepause

B2B-mater

Minglemiddag

SOFF

Sakerhets- och
forsvarsforetagen

Roy Werner Russ

Regional Director BD, Sales &
Government Relations,

BAE Systems Hagglunds

Haakon Faanes,
Director Business Devlopment,
CHSNor AS

Fredrik Gustafsson Head of
Group Business Development,
Saab AB

Bjorn Verner Coster

VP Business Development &
Sales

Kongsberg Defence and
Aerospace AS

Truls O. Andersen
CEO
EIDEL AS

Tore Brenden,

Head of Sales Europe T-Kartor
Group AB/

Espen Helgheim Hagen
Director of Business
Development & Sales,
Teleplan Globe

Mikkel Helweg,

Director of Business
Development

Akkodis Edge Norway/
Stefan Brodin,

Head of Defence — Clavister
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Onsdag 4. mars

09:00 B2B forts
11:30 Lett lunch og forfriskninger

12:45 ENDEX



